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Übersicht der aktuellen Ausschreibungen der ZEDAS GmbH 

Consulting & Vertrieb 

ZEDAS ist ein erfolgreiches, wachsendes, international tätiges Unternehmen der Software-Branche mit 75 Mitarbeitern am 

Standort Senftenberg. In den mehr als 25 Jahren des Firmenbestehens haben wir uns deutschland- und europaweit als 

einer der führenden Anbieter von Softwarelösungen für das Bahnlogistikmanagement sowie für das technische 

Anlagenmanagement etabliert. Für die weitere Internationalisierung suchen wir Verstärkung: 

    Die Stellen 

Junior Sales Manager (m/w) 

Unterstützung der Neukundenakquise mit internationalem Fokus. Zuarbeit von strategischen Ausarbeitungen vorbereitend 

zu Vertriebsaktivitäten. Schrittweise Erstanalyse und fachliche Beratung beim Kunden. Mitwirkung bei der Erstellung von 

Konzepten und Strategien im Lösungsvertrieb. Präsentation des Unternehmens und der Softwarelösung sowie 

Marktbeobachtungen im eigenen Segment. Unterstützung bei der Erstellung von Angeboten Mehr unter obigem Link! 

 

Senior Sales Manager (m/w) 

Direktvertrieb und Steuerung des Vertriebsprozesses bis zum Vertragsabschluss.  Neukundenakquise in Europa und 

weltweit in lukrativen Märkten vorrangig durch Kaltakquise, Empfehlungs- sowie Beziehungsmanagement. Strategische 

Ausarbeitungen mit inhaltlich-konzeptioneller Fundierung, vorbereitend zu eigenen Vertriebsaktivitäten. Fachliche 

Erstberatung bei Kunden sowie Präsentation des Unternehmens und der Softwarelösung. Mehr unter obigem Link! 

 

Consultant (m/w) 

Selbständiges Management in Neu- und Bestandskundenprojekten incl. Einführung und Schulung der Software. Aktive und 

eigenverantwortliche Durchführung des Key-Account Managements bei unseren Kunden. Mitwirkung bei der Erstellung von 

Lösungs- und Integrationskonzepten in Zusammenarbeit mit Experten der Systemintegration und ggf. externen Partnern. 

Erstellung von Angeboten und Verhandlungsführung mit Kunden. Erkennen und Bewerten von Trends und Entwicklungen 

im Produkt- und Marktsegment. Produkt- und Leistungspositionierung bei Kunden, Interessenten und Partnern im 

nationalen und internationalen Umfeld sowie auf Messen und Veranstaltungen. Mehr unter obigem Link! 

 

    Unser Angebot 

Sie erwarten spannende Aufgaben im internationalen Geschäftsumfeld namhafter Konzerne; flexible Arbeitszeiten; 

attraktives Gehalt mit erfolgsabhängiger Provision; sichere Berufsperspektive mit viel Raum für individuelle 

Weiterentwicklung; interne Weiterbildungsmöglichkeiten; viel Platz für eigene Ideen; motiviertes, aufgeschlossenes Team; 

flache Hierarchien; angenehme Arbeitsumgebung mit vielfältigen Freizeit- und Kulturangeboten. 

Fühlen Sie sich angesprochen und erfüllen die genannten Voraussetzungen? Dann freuen wir uns über Ihre aussagekräftige 

Bewerbung (bitte ausschließlich als PDF-Dokument) mit der Angabe, wie Sie auf uns aufmerksam geworden sind. 

  ZEDAS kennenlernen 

Vertiefende Gespräche können Sie direkt in Halle M / Stand 263 führen. Weitere Informationen zur ZEDAS GmbH sowie die 

neuesten Stellenangebote finden Sie auf unserer Webseite unter www.zedas.com/karriere. Über das Arbeiten bei ZEDAS 

informiert auch unsere facebook Seite www.facebook.com/ZEDASKarriere. 
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